COMERCIALIZACION

Frecuencia

Proceso: Fiestas de Octubre (carros alegoricos, pabellones,

escenografias, entre otros)

Vender los productos realizados por el Patronato de | Ocas. | Diario

Sem. Men.

X

Subproceso:

Responsable  del
proceso:

Coordinador de Comercializacion

Objetivo del proceso y/o subproceso:

Obtener recursos y beneficios econémicos en general para el Patronato de Fiestas de Octubre.

Politicas del proceso y/o subproceso:

1.
2.

3.

Buscar el beneficio del Patronato a través de la venta de productos elaborados por el propio organismo.

El Coordinador de Comercializacion serd el Unico encargado de realizar las ventas correspondientes a los
productos del Patronato de Fiestas de Octubre.
El Coordinador de Comercializacion sera quien realice las negociaciones pertinentes en pro del organismo, en
relacion a la venta de productos del organismo.

Resultados esperados:

Conseguir las suficientes ventas de productos elaborados por el PFO.

Indicador de éxito:

Conseguir los recursos econdmicos adecuados para el desarrollo de Fiestas de Octubre.

Procedimiento

Colaboracién de
otras areas

Documentacioén
necesaria

El Coordinador de Comercializacion debera realizar las gestiones
pertinentes con instancias publicas como privadas a fin de
ofrecerles productos elaborados por el Patronato de Fiestas de
Octubre, con el fin de ubicar posibles clientes.

Una vez que se tienen identificados los clientes, se realizara una
agenda de clientes a fin de realizar contactos con cada uno de
ellos.

Una vez localizado y contactados, se concertara una cita con
cada uno de ellos a fin de ofrecerles productos de calidad.
Aunado a lo anterior se les enviara informacion relativa a los
productos elaborados y sus caracteristicas.

Una vez que el Coordinador de Comercializacion haya obtenido la
respuesta correspondiente de acuerdo a sus gestiones
realizadas, debera realizar una deteccion de lo que el cliente
requiere de acuerdo a la idea general que tiene el mismo. Esto es
a través de un presentacion de productos (brusher) elaborados a
fin de demostrar la calidad de los productos.

El Coordinador de Comercializacion realiza las negociaciones
pertinentes, a fin de que el coordinador cree en el cliente la
necesidad de adquirir un producto.

Una vez obtenido el paso anterior, el cliente determinara los
parametros en los cuales se presentara (caracteristicas del
producto) el producto, el Coordinador de Comercializacion en
coordinacion con el area de Disefio elaboraran el boceto del
producto a entregar. En dado caso de que necesitara una
magqueta para la mejor proyeccion del producto, el area de Disefio
(carros alegoricos) desarrollara el producto.

Una vez que el boceto o maqueta se encuentren terminados, se
les presentara al cliente a fin de que apruebe o no el producto. en
caso de que el producto no cumpla con las caracteristicas
requeridas, el Coordinador de Comercializacion le solicitara al
cliente que mencione los cambios a realizar sobre el producto.

Coordinador de
Comercializacion.
Cliente.
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