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ACTA DE CONSEIO CONSULTIVO PRIMERA SESION ORDINARIA 2014
11 ONCE DE MARZO DE 2014 DOS MIL CATORCE.

Siendo ias 08:00 ocho horas, del dia martes 11 once de Marzo de 2014 dos mil catorce, en
el Salén 8 del Mezzanine de la Secretarfa de Desarrollo Econdmico, ubicada en la calle
Lopez Cotilla 1505, Colonia Americana, se reuniercon los integrantes del consejo consultivo
del Instituto de Fomento al Comercio Exterior del Estado de lalisco (JALTRADE), para llever
a cabo la Primera Sesidn Ordinaria del afio 2014, Al efecto se encuentran presentes El
Licenciado Jaime Rabage liménez Coordinador del Consejo Consultive v Presidente del
Instituto de Fomento al Comercie Exterior: El Lic. Rubén Reséndiz Pérez, Secretario
Técnico v Gerente General del Instituto de Fomento al Comercic Exterior del Estado de
Jalisco JALTRADE; Llicenciado Juan Manuel Mejorada de la Torre , representante de la
Secretaria de Desarrollo Econdmico del Estado de lalisco; Licenciado José Alfredo Guzmén K\\

Torres, Representante de! Delegado de la Secretaria de Economia Delegacion lalisco; LN
Licenciada Griselda de ia Torre Garcia, representante de la Secretaria de Relaciones \“J
Exteriores delegacion Jalisco; Licenciado Sergio Pefia Sahaglin, representante de CANIETS; W Y
MTV Jorge Humberto Verges, representante del Consejo Agropecuario de lalisco; Mtra. \\\3
Yaneth Romero Ferndndez representante de la Universidad del Vaile de Atemajac UNIVA; %

Dra. Wendy Diaz Pérez, representanie de la Universidad de Guadalajara UdeG; Doctora \ "‘
Olga Leticia Gil Gaytan representante del instituto Tecnoldgico de Estudios Superiores de
QOccidente ITESC; Ingeniero Jorge Alberto Guerra Mérquez representante estatal de
Maciona! Financiera; Lic. Sergio Rics Martinez Coordinador Regional de Occidente
ProMéxico: Mtra. Atala Sosa en representacidn del Rector de la Universidad Auténoma de
Guadalajara; Ingeniero Hans Neufeld Soldérzano en representacidn del Presidente de la
Camara Nacional de Comercio; Ingeniero Juan Galvdn, en representacidn del
administrador de Aduanas de Guadalajara; Licenciado Jorge Pérez Mejiz representante
presidente Centro Empresarial de Jalisco COPARMEX.

Una vez registrada la asistencia y verificando el gudrum legal, conforme al articulo 28 de la
Ley Organica del Instituto de Fomento al Comercio Exterior, se da inicio a la sesién, a
cuyo efecto el Secretario Técnico del Consejo Consultive, da lectura al orden del dia
propuesto, los consejeros manifiestan no tener comentario alguno, por lo que aprueban
por unanimidad en los términos siguientes.

ORDEN DEL W

1.- Lista de Asistencia y declaratoria del Qudrum Legal.
2.- Lectura y Aprobacidn del orden del dia.

e Direccién de Desarrollo Sectorial.
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\ // resolver ya que varios de los empresariog

e Direccidn de Promocidn Externa.
e Direccién de Mercado Asidtico.
4.- Asuntos Diversos,
5.~ Fin de la Sesidn.

PUNTO 1. : Relativo a ia Lista de asistencia y declaratoria del Quérum Legal ha quedado
desahogado.

PUNTO 2. : los miembros del presente Consejo Consultivo procedieron a la Auto
presentacion.

PUNTO 3. : Bienvenida por parte del Coordinador del Consejo Consuitivo:

El Lic. Reséndiz agradecid |a presencia de los integrantes del Consejo y menciono la
importancia de cada uno de los integrantes gue forman el Consejo Consultivo de Jaltrade,
ya gue todos tienen el conocimiento de comercio Exterior.

El Licenciado Reséndiz sede el uso de la voz para proceder a la Auto presentacién de

todos y cada uno de los miembros del Consejo Consultivo. f \\3\
A Contmuacaon se presen%o el programa de trabajo 2014 de! Institutc de Fomento al \ \
Comercio Exterior del Estado de Jalisco, JALTRADE \\?‘

iniciando con los programas que Eievara a cabo la Direccidn de Desaweﬁc Sectoriai

1. Training de- Expertacmn Programa de capacutacuon presenc:al d:r;gado /]/
orincipalmente a empresarios que no tienen experiencia exportadorag estd /%
formado por 13 temas bésicos de comercio exterior, se imparten una vez a la /
semana con una duracion de tres horas por médulo. '

Tiene un costo de $1,300.00 por persona.

2. Programa Empresa — Universidad “Jaltraders”. Se llevard a cabo la segunda edicidn %
de este programa el cual tiene como objetivo apoyar a las empresas participanteas
en la aceleracidn del proceso de internacionalizacién. )

Se informd de los resultados que se han tenido en la primera edicién, el programa
fue bien recibido por los empresarios participantes. Los Jaitraders fueron asignados
a las diferentes empresas vy estdn trabajando en los programas gue se
establecieron en coordinacidn con laltrade.

Se comentd también que el problema al que nos hemos enfrentado es el tema de
ia/ncorperac:on al IMSS de los muchachos, ya gue es un reguisito indispensable
Aue los empresarios ante este instituto, fmaimente esta situacién se ha podid@
estén interesados en contratar al /
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Derivado de la buena aceptacién del programa v de gue las empresas nos siguen
solicitando alumnos es gue se tomé la decisidn de replicar nuevamente el
programa.

El Lic. Reséndiz, agradecid especialmente a ia Lic. Yanet Romero el soporte gue nos
brindd la UNIVA para i3 realizacitn de la capacitacion.

Diagndsticos de Comercio Exterior. Brindar consultoria v asesoria a empresarios
cuyo objetivo es el fortalecimiento organizacional en el desarrollo de habilidades
directivas en cada una de las unidades atendidas, mediante cursos y
capacitaciones estratégicas, inteligencia competitiva, planes de
internacionalizacidén entre otras herramientas. La metodciogia contempia
herramientas como el andlisis de potencial exportador, entre otras.

Se expuso gie este p?'ograma se ha realizado durante cuatro afios en coordinacion
con el IDITPYME; institucién perteneciente a la Universidad de Guadalajara y se
-“han tenido resultados positivos para los empresarios que han participado en

- adiciones anteriores.

La invitacién -a las empresas es a través de una convocatoria publica, los
interesados en inscribirse llenaran un pre diagndéstico, de |z informacién plasmada
en este documento se seieccsenan a las empresas, postenormente se realiza una
entrevista con’ ‘?uncaonareos de TDITPYME, para determmar el compromlso del
empresario durante’ eé proceso. - :

El Lic. Reséndiz complementa diciendo que en estos diagndsticos también se revisa

la cadena de suministro a lo largo de su proceso, se ha visto que las empresas’

peguefias en muchas ocasiones no tienen tiempo para detenerse 3 realizar este
andlisis ya que estan enfocados en las actividades del dia a dfa, por lo que, este
ejercicio ha resultade muy interesante porque se ha visto a o largo de estos afios,
que los problemas estan en produccién, en compras, en otras areas que al final
repercuten en el proceso de internacionalizacion, en fin se determinan cudles son
los factores gue intervienen para obstaculizar la buena operacidn,

Al final se organiza una sesidn en la que los consultores hacen una presentacion

para el empresario en la que se le informa de todo lo observado v es muy 7

interesante el intercambio de informacion.

Lo volveremos hacer este afio ya tuvimos la reunion con IDIPYME para manifestar
el interéds de seguir con este programa vy queremos Hegar a mas empresas este afio,

También propone gue este programa se puede revisar con otras universidades, ya
fioresas, sobre todo porgue estas no

que el objetivo char a las pequefias ¢
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estan en Cémaras ni en Asociaciones v hay que buscarlas, es donde estamos
enfocados para impulsarlas.

Jalisco Competitivo 2014

Continuar con la gestién de ia partida presupuestal, como una plataforma de
fondeo econdmico a proyectos que fortalecen la actividad exportadora de nuestro
Estado.

SEDECO continta con el programa de lalisco Competitive antes Productividad
lalisco para ofrecer recursos a empresas que presenten proyectos de
internacionalizacién o para desarrollar la oferta exportable.

Este afio |a propuesta de convocatoria que Jaltrade presenta a ia SEDECO es un
espejo de la. convocatoria que lanzo el INADEM para la categoria de oferta
exportable; en dos categoraas una de internacionalizacién a las empresas enfocado
a proyectos que estén vinculades con este tema; la otra categoria es para

desarrollo de oferta exportable gue va dirigida a que los empresarios adecuen sus
- productos a las’ exigencias de los diferentes mercados, es decir, apoyo para

N

certificaciones; adecuacion de etiquetas, disefic el producto, ste.

£l monto que se asignara es de $3 000,000.00, en esta ocasidn se buscaréd que los
proyectos que se apeyaran seran aquei?as que sean mtegraies a un programa de
internaci @na%azamon. RS : - ;

Hans Neufeid pregunta cle que manera Jaltrade busca y se acerca a aquellas //
pequefias empresas que no estan afiliadas a una cémara ¢ asociacién, como //

manejamos esa prospeccidn de que empresas son susceptibles de trabajar con
elias,

El Lic. Reséndiz responde que una manera es el de trabajar muy fuerte con los
Consorcios de Exportacién, de la mano con ProMéxico, en el tema del desarrolio de
la proveeduria del sector autopartes, aprovechando el auge que ests teniendo el
sector automotriz, este tema ya se estaba trabajando en Jaltrade antes de mi
llegada.

Hace unos dias tuvimos una reunion en la que logramos tener la participacién de-
aproximadamente 40 empresas del sector autopartes y de ahi surgen muchas de

estas empresas a las que hemos invitado a través del consorcio, dado que ellos se
conocen la promocién fue a través de ellos, diclendo que se traigan a sus amigos,
invita a empresas que conozcas que estan haciendo un esfuerzo, que tienen un

buen producto, para ver si podernos integrarias a este dindmica gue traemos, y de /‘

Qa,ze estamos tfabajaﬂdc asto s solo un
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aha han surgido estas empresas con lag
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pero estan haciendo un esfuerzo por mantenerse, ahora hay que ilevarlas de la
mano para que no desaparezcan en un determinadoe momento, hay oftros
consorcios de exportacion con los que trabajamos vy de ahi han surgido otras
empresas.

Sergio Rios, complementa diciendo que también en visitas que se hacen a
municipios fuera de la zona metropolitanas, ahi captamos empresas, y digo
capiamos porque Jalirade y ProMéxico estan trabajando de ia mano y hacemos
mucho intercambio de informacion, porgue también tenemos empresas gue piden
apoyos dobles por eso debemos estar en comunicacidn, de esta manera también
captamos nuevos exportadores para ir ampliando nuestra plataforma de posibles
nuevos exportadores.

El representanie del Conseic Agropecuario MVZ Jorge Verges, menciona que tanto
SEDER come el Cansega Agropecuaric de Jalisco, tienen conductos de

comunicacién con Consejos Regionales y se tiene acceso a empresas del interior . Q)
del Estado, de empresas que no estdn asociadas a organismos y estan solas en el (\) 3
desarrollo de sus actividades es otra manera de identificarlas. N
e o N
oo Ahoras que surge el tema agropecuario, Antonio Garcia puede complementar 2

"~ informacién s’obre empresas no solo de productos frescos sino que ahora ya (\\;\
tenemos pequenas agroindustrias que estan surgiendo para hacer prod uctos como
aceite de aguacate y de-los cuales se tiene demanda en Europa; A5|a -Estamos 4
trabajando de cerca-con . SEDER para ir formando grugws de productores para /)',;/?f

&£ /
organizarlos pramem ¥ despues para ayudarlos a exportar, hay productos muy
A
interesantes gue no conocfamos gue se estaban exportando. /
N '
\ Antonio Garcfa, menciona que se tiene un semillero o fuerzas bdsicas de empresas

potencialmente exportadoras, la plataforma del Yo Exporic es una de las
' herramientas para detectarlas y en el tema de agro alimentos hemos trabajado
muy de cerca con la Camara de la Industria Alimenticia y SEDER para identificar
estos productos, por mencionar un caso podemos citar una empresa gue estd
embotellando tepache y fejuino y lo estamos apoyando en su proceso de
exportacion,

/ Olga Gil, me surge una pregunta, gue tanio atendemos los casos de los
emprendedores gue surgen de las universidades, ya que hay proyectos que son
muy buenos pero gue surgen desde la academia, pero por falta de recurses se

P pierden, el financiamiento es un problema, cémo podemos apoyarios.

Rubép Reséndiz sefiala que ya se cuenta con el Instituto Jalisciense del F
Enbrendedor que empezd a trabajar hace poco, estamos en comunicacién con [/
SEDECO para identificar temas &ue podemos apoyar, vo sugeriria a las l. /




proyectos, considero gue tanto como ProMéxico como Jaltrade estamos en busca
de provectos para apoyarios, los recursos son limitados pere vuelve a citar el
ejemplo de ia reunion gue se organizé del sector autopartes, lo menciono porgue
es 2l proyecto que tenemos mas adelantado, lo que hicimos fue traer 2 organismos
federales y estatales gue ofrecen apoyos y surgieron fondos que no conociamos vy
que zhora estamos empezando a buscar como aprovecharlos, por lo que, el
acercamiento con las universidades seria muy interesante.

luan Mejorada, menciona gue en el tema de financiamiento es donde se truncan
los proyectos universitarios, que a veces son grandes proyectos, sumando con
datos reales, en el ejercicio del 2012 se gestionaron 17 millones de pesos con el
Instituto Nacional del Emprendedor v en el 2013 los proyecios que llevo el del
estado de Jalisco sumaron 321 millones de pesos, fue un gran logre en la gestién
de recursos federales, esto sucede vy tiene un camino, hoy el tema de ios recurses
no es el fundamental, hoy el problema es identificar los grandes proyectos,
caminar con-"éﬂos_ y subirlos a la plataforma de competencia nacional. Vamos a

hacer. un-carrusel en las universidades, porque si bien es cierto el muchacho
. conoce de su proyecto pero no sahe cémo subirle a la plataforma, por lo que en
-~ ‘asé carrusel @ nivel de los emprendedores y de las universidades se explicard de

manera muy concreta la primera fase, la parte introductoria de cdmo subir
oroyectos a la plataforma del Instituto Nacionai del Emprendetﬁor en su momenio
aocrdmaremos agenda para ver este tema. :

Jaime Rabago refiere que sobre ef tema de ﬁnancnam:ento en !a reumon anter:or
de consejo sé comentd de posibles reuniones con ‘Bancomenxt, Nafin, FOja|

precisamente para ver este tema, independientemente de los recursos federalesy /7

&

astatales se requiere del apoyo de financiamiento que brindan estas instituciones,
gue hay sobre este asunto.

Rubén Reséndiz, indica qgue ya lo estamos viendo, el primer paso fue lIa reunién con
el sector de autopartes en la que estuviercn presentes muchos de estos
organismos, falta la segunda parte v lo estamos trabajando en conjunto con
ProMeéxico. "

Sergio Rios, comenta gue el ejercicio que se hizo en la reunidn con los

autoparteros, se podra aplicar 2 otras industrias, el hecho es gue se identifict e
invito a cualquier empresa que puede ser susceptible de participar directa o \

indirectamente dentro de la cadena productiva del sector autopartes, tuvimos
buena convocatoria v sobre todo se les presentd todo lo que hay a nivel federal
para apovar la competitividad de lz industria autopartera, épor gué se hizo esto?,
sobfe todo porgue Jalisco tiene mucho potencial v no Is hemos explotado, con la
llegada de Iz industria automotriz en el bajic v en Jalisco se estd dando en Lagos de
Moreno, la respuesta es interesante y no es ub evento aislado que lo hicimos y ahi




guedo, el siguiente paso es gue las empresas que participen tengan una
certificacion especial gue les parmita hacer una propuesta a la industria automotriz
y asi iremos hasta que estas empresas se constituyan como proveedoras de la
industria automotriz.

Ing. Jorge Alberto Guerra (NAFIN} : Estamos a punto de lanzar un programa de
financiamientc para proveedoras de las empresas ejes, de acuerdo a las
vocaciones de los Estados y vaidria la pena reunirnos para Ir promocionandolo, por
el fado de las incubadoras valdria la pena hacer un trabajo de vinculacidén, el
oroblema que vemos muchas veces en los emprendedores que vienen de
incubadoras de universidades es gue estdn enfocados en el producte y en el tema
de gestidn de recursos como gue no se les prepara dentro de la incubadora como
gestionar y obtener recursos, valdria la pena conocer bien a bien como los fondos
de capital miden los proyectos para gue desde gue estén en las incubadoras vayan
preparando a lo que se van a enfrentar y para que luego no los puedan financiar,
convendria hacer una réunién con fondos de capital para que puedan ir tomando
€505 fmanmam:entos ahl recesariamente as recurso subsidiado ¢ es capital no hay

o mds.

Ru’be’n Reséhdiz, tomna la palabra y propone buscar acercamienio con Nafin y las
universidades ;’)ara conocer este programa en la parte de emprendurismoa

Olga Gil, el prob!ema es ' coma; concentrar esta informacién y luego’ haceria i%egar a
los emprendedores, tenemes que buscar ia manera de dafundlrlo : R

Rubén Resendsz se verd este tema espec;fmmente para hacer E vmcuiacmn y ver
la parte de los fondos y ver como se puede capacitar a pevsonas para huscar
recursos para este tipo de proyectos.

lalisco Unido por una cultura exportadora, como Ustedes saben este tema lo
hemos traldo como el Galarddn Jalisco a la Exportacién, el afio pasado no se llevd 2
cabo, pero queremos darle una sacudida a este tema, ver cémo podemos darle
otra dindmica, hemos estado trabajando en esto, por lo pronto el Secretario
Palacios nos dio la autorizacién, gueremos hacer un evento en el gue invitemos a
gspecialistas en temas como logistica, cadena de suministro, etc, y contar con una
mini expo de empresas que brindan servicios a la comunidad exportadora y en este

marco pues realizar la entrega del galarddn, gue busca estimular, desarroilar \;/

reconocer la actividad exportadora.

Se segulrd utilizando el modelo del Premio Nacional de Exportacion para evaluar a

las empresas gue participen en el certamen, ya gue, es un proceso fransparente.

Se/gid “Rios, tengo una pregunts, o nimero de empresas gue participan en el
/gaiardeﬂ ha disminuido, v una de las cuestiones que piantean es iQué gano con el
| oma%cgc con el premio y entras




directamente a la etaps dos de este certemen ¢éno se ha pensado que mas
beneficio da a la empresa ganadora poseer el galarddn a la exportacién?, porgue
ese seria un incentivo muy importante que le diera estos beneficios gue podrian
ser interesanies para ellos.

Jaltrade, respondiendo ia pregunta, hay empresarios gue nos han compartido que
el hecho de contar con ese reconocimiento les ha brindado una presencia
internacional con sus clientes por el hecho de ser una empresa reconocida por el
goblerno, esa pariz gue no es fangible. En oiro momento se estructuraba en
conjunto con Bancomext una serie de apoyos.

De entrevista con los empresarios ellos manifestaban gue antes de gue se
adoptard el modelo del Premio Nacional, el proceso era laborioso, ya que los
formatos era muy largos v también reportan que la documentacién gue tenian que
presentar en algunos casos la consideraban como confidencial, actualmente el
cuestuonarm mnsta de 10 preguntas en ia primera etapa vy esto ha permitido gue

mas empresas se mscribaﬁ \\

e EE_ano antepasado tuvimos record de participantes se inscribieron 40 empresas, 3
- porque antes del modelo hubo periodos en gue no tenfamos empresas inscritasen ?3
“cada una de ias_ categora‘as.

Jaime Rébago, propone buscar patrocmno para el eveﬁta entre Ias empresas que %
y 4

participen en ia EXPO PR . L e -:_ AR 7
Jaltrade, se tiene contempiado trabajar para buscar patrocmms para este evente /
Y4
‘Olga Gil, me parece que a los empresarios se les ofrece una buena plataforma ei
hecho de haber participado en el Galarddn v de ahf pasar al Nacional porgue ies \

ofrece una mayor certeza en su participacidén y tienen elementos para salir

adelante, tienen un reconocimiento a nivel nacional. .. 9

Foro de Exportacion de Alimentos y Bebidas a Estados Unidos, este sector es
dinamico se prevén cambios en [as legislaciones de Estados Unidos y tenemos que
trabajar sobre todo ahora gue se tienen tantos productos novedoses, como el caso |
del tepache. g

Antonio Garcia, este es un foro que o hemos realizado ya por cuatre ocasiones, s?’e.;\
han captados nuevas empresas gue reguisren este tipo de eventos de ahi la
necesidad de llevarlo a cabo v se organizarad en tres escenarios, unoc que es el de la
capacitacion, la parte tedrica en legislacion alimentaria de Estados Unidos {(FDA y
TTB) asi como esguemas en la comercializacidn y la asesoria técnica uno a uno con
aquellas empresas gue tienen casos muy especificos gue resclver v puedan tener la
sibilidad de hacer consultas con experto y por uliimo pensar en traer
compradoreas, importadores y distribuidores de superrmercados. '
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7. Consorcios de Exportacién. Hemos trabajado en la promocidn en la formacién de
estos grupos de exportacidn como un esquema estratégico para el impulso de las
exportaciones.

La propuesta para este afio es trabajar en el fortalecimiento de estos consorcios
que se formaron el afio pasado, ellos estédn en la etapa de consolidacidn y es
importante conjuntar esfuerzos para que puedan fortalecer sus mercados
internacionales, por otro lado trabajar en la formacidn de nuevos consorcios.

El afic pasado se logrd con el apoyo de Productividad Jalisco la formacidn de cuatro
nuevos consorcios que agrupan a 45 empresas.

8. En eltema de Yo Exporto es continuar la promocion en cada uno de los municipios
en agosto del afic pasado se otorgaron 1,200 becas, este esguema es muy
interesante porgue nos ha ayudado a detectar nuevas empresas que estdn
interesadas en exportar, sin embargo, este afic queremos superar esta meta y
tenemos planeado e'eafi'zar alianza con las diferentes universidades para trabajar o
de manera articulada: mn los departamentos de comercio exterior para gue ahora ”\\J\

.'."f;-*na soiamente los empresarﬂos se capaciten, sinc ayudar a los jdévenes y que a su \ :

ve_z_ estos mismos jévenes nos apoyen a identificar nuevas empresas para que x\}s’ v

adguieran cah@t’méénto a través del Yo Exporio y ellos mismos brinden el \\ﬁ

acompanamientu a los empresarios en su proceso de mternacsonaéazacaon asi \J ,/,;fﬁ/

como también apayen a fcrtaiecer y diversificar exportaciones. = - e f
9. Directoric Exgortacﬁ@r El ana “pasado macaamos Con una’ herramienta gue se /;z//
conoce Como o darectorio exporﬁador es una herfamaenta ‘de’ mteisgencsa de /
negocios que nos permutwa conocer a profundidad a cada una de las empresas del
estado de Jalisco que estdn exportando, el poder llegar a todas estas empresas y
darles informacién de otros recursos que puedan aprovechar para impulsar sus
exportaciones, es la base para alcanzar nuestros objetivos, de ahi se desprende la
idea de generar recursos propios, el Instituto estd en una etapa de tener mayores
alcances v para logrario necesitamos mas recursos, este recurso serd aplicado a L
inteligencia de negocios para que tenga impacto.

. Generacion de ingresos propios: en este sentido es comercializar la herramienta
del Yo Exporto a otros estados de ia Republica para que ellos lo canalicen a otros
empresarios v nos ayude a nosotros a desarrollar otros programas y lo mismo
queremos hacer con el directorio exportador, vender espacios para que las
empresas se promuevan en todo el mundo.

El tema de los ingresos propios es nueve no lo habiamos manejado anteriormente
en laltrade, hemos estado anazlizando la figura, cémo somos organismo publico
descentralizado no tendriamos problema pero seguimos analizando el tema desde /|
el punto juridico legal, v obviamente los recursos due obtengamos se utilizaran (ﬁ
\ para seguir apovando 2 las emprasas, iremos informandoles cémo vamos, estamos '




muy avanzados en el tema, no ha concluido el andlisis juridico. Sin embargo,
hemos seguido trabajando en el tema hos hemos acercade a otros estados con
sus dreas de promocidn econdmica, gue han mostrado interés en conocer la
herramienta vy platicado con elios para vender los derachos, la parte del directorio
estd muy avanzado estd comprometido para tenerio en mayo o junio, como estado
es una herramienta interesante y podemos vender espacios publicitarios, el
objetive es que seamos muy transparenies en el destino de los recursos y Ustedes
como Consejo estard puntualmente informados, seria darle una oportunidad al
instituto de generar sus recursos ya gue el presupuesto es limitado v hay proyectos
que no podemos ilevar a cabo por esta situacién y queremos dar un paso adelante
para tener un poco mas de recursos.

Sergio Rios, un poco mas sobre conscrcios la Camara México ltaliana acaba de
cambiar de presidente y ellos son los que traen la bandera de Consorcios de
Exportacién a través de una metodologia de ia ONUDI que se utilizd hace mucho o -
tiempo, estén flexibilizando esta metodologia v ellos ven a Jalisco como el estado \
donde han salido siu'rgié!o y perdurado esta figura, actualmente se estd trabajando
' con seis ¥ como sefiala Juan Pablo Cedefic se estan gestando cuatro mads, poco a
pPoOCo vamos ir \nendo mas informacidn por parie de ProMéxico o de la misma ™
Camara qu:en ‘estd organizando seminarios para dar a conocer este esquema, \5” y/ 7/
obviamente tlenen previsto venir a Jalisco a presentar esta nueva metodoiogia mas //
flexibie que la que tenia ia ONUDE v Rt

Rubén Resendlz hay que éar remmcsmtento & qwen se debe v es: 'e!---caso de /

Nuevo Leén, sllos estdn muy” avanzados en este tema; inclusive ‘el consorcio se

mueve como una entidad mds independiente, ya platique con el encargado del
- consorcio en ese estado v lo vamos a visitar para gue nos expligue qué'es ib_qde
/, han hecho v replicario agui

Actividades propuestas Promocicn internaciongl:

1. Convenio de colaboracion con ProMéxico, se firmé &l pasado mes de febrero
con e chietivo de apovar z las empresas de la entidad por medio de los
serviciocs gue ofrece ProMéxico, vya se estd aplicando los apovyos a las
empresas, estamos trabajando muy de la mano con esta institucidn, el
convenic es una fortaleze en iz internacionalizacién de las empresas de la
entidad, el monto es de 51'000,000.00

Eventos internacionales 2014, fr@gramatéén de los principales eventos
internacionales en los gue participan empresas de Jalisco o delegaciones
oficiales.




lalisco, el dia de mafiana serd la inauguracion, gracias a |2 relacidn con ANTAD
tendremos la visita de 120 compradores internacionales visitando la expo.

Se explicéd las empresas que estaran exhibiendo en Antad : Dulces tradicional
de tamarindo, tejuino emboteliado, chia, tequila, tisanas y café, a todos estos
empresarios se les ha estado preparando para su participacién en esta feria.

Relacién Jlaltrade-Confitexpo. Reunidn de fortalecimiento de Iz relacion
institucional, es un esguema similar ai gque se tiene con Antad.

Atencidén de asuntos relacionados con Norteamérica, campaiia de promocion
de productos de Jalisco “Lo mejor de Jalisco hasta tu mesa”, que se tiene
programado organizar entre los meses de junio o julio en coordinacidn con la
Camara Alimenticia de Jalisco.

Programa de comunicacién permanente con canales de comercializacion en

. Estados Unidos.
ReEamon con orgamsmos empresariales de Norteameéerica con representacion

en Jailsco

-:_-'Macro Rueda de Negacaos Alianza-Pacifico, en coordinacién con ProMéxico

- Jaltrade participar en este evento gue se llevara a cabo en el mes de junio. (10

9.

11

vy 11), se.espera una asistencia de 300 posibles compradores y 500
exportadores se hace en el marco de México es el presidente de |a Alianza del
Pacifico, sa logrd gue se Eievam a cabo en Puerto Va!!arta y m en Cancuns

ProMeéxico. ldentn‘sco compradores asidticos que ya . ccmpra en paises
: i

sudamencanos ¥ se [es invito, entonces va a ver un’ commgent e gue no
de la Alianza, son compradores de Taiwan, China y Japén. Queremos-que’x el
contingente de Jalisco sea el mds numeroso, enviamos un articulo que publicd
ProMéxico en el sentido de gue Jqllsco liderea la diversificacion de productos
exportados, ya que exportamos 700 productos.

Actividades. relacionadas con la atraccién de inversion extranjera en Jalisco.
Seguimiento a los proyectos de empresas extranjeras con intencién de iniciar
alguna operacidn en Jalisco, estamos promoviendo principaimente el
municipio de Lagos de Moreno.

. Programa de subcontratacion de servicios de representacion de negocios en el

exterior. Establecer las bases para la contratacidn de una empresa prestadora
de servicios al comercio exterior en un mercado meta. Se requiere en
ocasiones trabajar con expertos en temas muy especificos pare la
comercializacién de productos y se estd identificando empresas gue puedan
ser un apoyo para Jaltrade en un mercado meta gue se estd definiendc.
Expo ALADI 2014. Coordinar a participacién de empresarios jaliscienses en
xpo Aladi 2014 con sede en Montevideo, Uruguay, se llevard a cabo entre el 8
y 10 de octubre 2014. Hay paises en Sudameérica estan feniendo crecimiento
muy imporiante y se han detectado muy interesadas en participar

s




sobre todo autopartes ya gue encontraron la manera de vender sus productos
& Brasil a traves de Uruguay.

Inteligencia de Negocios:

1. Generar y proveer informacion esiratégica v analisis en materia de comercio
exterior a la comunidad empresarial, para tal efecto se adquirio las siguientes
bases de datos:

a) 1QOM

b} Euromonitor

¢} Trendwatching

d} Bureau Van Dijk

Se realizard un programa para proveer de informacién a las empresas para la toma de
decnsmnes en temas de mternaczomaiazamon

2. Desarroﬂo de Prcveedores Promover y coordinar las acciones requeridas para
llevar a cabo_ as sgguientes actividades:
a_).__:_Coordmar la- presentac;on de los apoyos federales para el desarrollo de
_".{{"_;’proveedores e
b} Taller AIAG Core Tools
¢} Encuentros empresarsales
d} Promoverla pal‘tIC!paC%On de empresas en Autemat ive Aﬁermarke‘t Pméucts Expo
(AAPEX) : a e

Este proyecto estamos pensanda gue nos lievard entre tres o cuatro afios:
Casa Jalisco en Estados Umdos

Se elaboro un programa de %rabago para 2014 sustentando bas:camemte en Sos saguaentes
gjes: '

a) Desarrollo econdmico: Representacién de organismos empresariales de Jalisco en
Casa Jalisco

Coordinar exposicidn permanente de productos de Jalisco
Coordinar misiones comerciales de sectores industriales de Jalisco

b) Desarrolio Humano y atencion a jaliscienses en el exterior: Representacién deal
dependencias gubernamentales de Jalisco en Casa falisco

Campafia publicitaria de redas sociales

Juan Mejorada,



cabildeo de que el evento de Macrorueda haya sido en Jalisco tenemos que trabajar todos
en un mismo sentide para gue sea lalisco en donde sucedan los grandes eventos.

El afio pasado Jalisco fue lider como sede en jos eventos en el tema econdmico tuvimos la
cumbre de negocios; Foromic, la visita del Presidente, no quiero dejar de reconocer a
Sergio Rios que ha trabajado muy de la mano con Jaltrade.

Macrorueda de negocios es evento pars cierre de negocios, donde se miden dos cosas: el
numero de asistentes y el nimero de negocios cerrados.

Es importante que este conssjo conozea ia dimensidn de los eventos gue se estdn
realizando en Jalisco.

En el otro tema comentarles gue Jalisco fue el estado invitado en la feria de San Marcos,
en Aguascalientes dentro de un pabellén en el que se trabajard para que se tenga una
representamon d;gna, otro_evento el WTC serd en Guadalajara en el tema de
comumcacuones, Eas tendencuas de 12 informacién y tecnolégica.

LN
Sino hay etro tema doy ias gracnas pof su participacién. \\x
CAL_ENDAR!O D_E: REUE_\E OE\!ES 2014:

Mayo, julio, septiembre; noviembre, diciembre

Firma de los presentes i
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JEY IMENEZ. . . LIC. RUBEN HESEfDIZ PEREZ. ,/
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) LiC. JOSE/ALFREDO GUZMAN TORRES. Lic. GRISFJ.DA DE TORRE GARCIA.
REPRESENTANTE DELEGADOD DE LA SECRETARIA DE REPRESENTANTE DE LA SECRETARIA DE
ECOMORMIA DELEGACION JALISCO, RELACIONES EXTERIORES DELEGACION JALISCO.
LIC, SERGIO PERIA SAHAGUN,
REPRESENTANTE DE CANIETL




REPRESENTANTE DpL Q9N5§§0 AGROPECUARIO DE

SADISCO.

MTRA. YANETH ROMERD FERNANDEZ.

REPRESENTANTE UNIVERSIDAD DEL VALLE DE
ATEMAIAC UNIVA

iNG. JORGE ALBERTO GUERRA MARQUEZ.
REPRESENTACTE NACIONAL FINANCIERA.

S DRA WENBY DiAZ PEREZ
REPRESEN'E' NTE DE i.A UNIVERSIDAD DE

DRA. OLGA LETICIA GIL G,
REPRESENTANTE DEL INSTITUTO TECNOLOGICO DE
ESTUDIOS SUPERIORES DE OCCIDENTE ITESD
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“IALISCO CF ARM £X

" MTRA, ATALA SOSA.
REPRESENTAN?E DE LA UNIVERSIDAD AUTONOMA
DE GUADALAJARA,

La presente hoja de firmas, forma parte del Acte de la primera sesidn de Consejo Consuitive del
instituto de Fomento &l Comercio Exterior del Estado de jalisco 11 de Marzo 2014.

FE DE ERRATAS.-
decir JUAN RAFAEL MEJORADA FLORES.

En las Paginas 1y 14 dice JUAN MANUEL MEJORADA DE LA TORRE, debiendo




