ACTA DE CONSEJO CONSULTIVO SEGUNDA SESION ORDINARIA 2013
10 DIEZ DE DICIEMBRE DE 2013 DOS MIL TRECE.

Siendo las 08:00 ocho horas, del dia martes 10 diez de Diciembre de 2013 dos mil trece, en
el Salén 9 del Mezzanine de la Secretaria de Desarrollo Econémico, ubicada en la calle Lopez
Cotilla 1505, Colonia Americana, se reunieron los integrantes del consejo consultivo del
Instituto de Fomento al Comercio Exterior del Estado de Jalisco (JALTRADE), para llevar a
cabo la Segunda Sesidn Ordinaria del afio 2013. Al efecto se encuentran presentes El
Licenciado Jaime Rabago Jiménez Coordinador del Consejo Consultivo y Presidente del
Instituto de Fomento al Comercio Exterior; El Lic. Rubén Reséndiz Pérez, Secretario Técnico
y Gerente General del Instituto de Fomento al Comercio Exterior del Estado de Jalisco
JALTRADE; Licenciado Héctor Jiménez Romero, Representante del Delegado de la
Secretaria de Economia Delegacidn Jalisco; Licenciada Griselda de la Torre Garcia,
representante de la Secretaria de Relaciones Exteriores delegacion Jalisco; Licenciado
Sergio Pefia Sahagun, representante de CANIETI; La Licenciada Laura Zulaica Ayala, /
representante del Consejo Agropecuario de Jalisco; Mtra. Yaneth Romero representante

de la Universidad del Valle de Atemajac UNIVA; Dra. Wendy Diaz Pérez, representante de \
la Universidad de Guadalajara UdeG; Doctora Olga Leticia Gil representante del Instituto
Tecnologico de Estudios Superiores de Occidente ITESO; Licenciada Sarai Diaz Hernandez
representante de Nacional Financiera; Lic. Ana Luisa Cuellar Aranda en representacion del
Coordinador Regional de Occidente ProMéxico; Licenciado Luis Antonio Carrillo Cruz
representante del centro Bancario de Guadalajara; Lic. Juan Carlos Delgadillo representante

de la Asociacion de Agentes Aduanales de Guadalajara. /gp

Una vez registrada la asistencia y verificando el quérum legal, conforme al articulo 28 de la
Ley Orgénica del Instituto de Fomento al Comercio Exterior, se da inicio a la sesién, a cuyo
efecto el Secretario Técnico del Consejo Consultivo, da lectura al orden del dia propuesto,
los consejeros manifiestan no tener comentario alguno, por lo que aprueban, por
unanimidad en los términos siguientes.

ORDEN DEL DiA

Una vez aprobado el orden del dia, se procede a su desahogo conforme a los puntos siguientes:

1. Lista de asistencia y declaratoria del Quérum Legal

2. Auto presentacion \

o ——

3. Bienvenida por parte del Coordinador del Consejo Consultivo

4. Presentacion proyectos Jaltrade 4/ T



* Yo Exporto

= Capacitacién empresas sector autopartes
* Inteligencia de Negocios

e Convenio Promexico

*  Participacion Jaltrade en Expo Antad

= Proyectos Inversion

e 2da. Etapa Jaltrader’s
¢ Training exportacion
*  Productividad Jalisco

»  Eventos 2014

e

° Foro Agroalimentos

] Foro Financiamiento
Asuntos varios /
Fin de la sesidn

PUNTO 1. : Relativo a la Lista de asistencia y declaratoria del Quérum Legal ha quedado
desahogado.

: PUNTO 2. : Los miembros del presente Consejo Consultivo procedieron a la Auto presentacién.

PUNTO 3. : Bienvenida por parte del Coordinador del Consejo Consultivo:

El Lic. Reséndiz agradecid la presencia de los integrantes del Consejo y menciono la importancia de
cada uno de los integrantes que forman el Consejo Consultivo de Jaltrade, ya que todos tienen el -
conocimiento de comercio Exterior.

El Licenciado Reséndiz sede el uso de la voz para proceder a la Auto presentacion de todos y cada

uno de los miembros del Consejo Consultivo.

PUNTO 4. : Presentacion proyectos Jaltrade: <
e YO EXPORTO: et

El Licenciado Reséndiz otorga el uso de la voz al Maestro Juan Pablo Cedefio, quien da la explicacién \
de YO EXPORTO, donde explica que se han otorgado aproximadamente 1,300 becas a empresasyel "{
plan que se pretende buscar alianzas con todas las Universidades del Estado de Jalisco para capacitar | |
a estudiantes de la carrera de negocios internacionales como parte de una materia lo que estamos |
buscando es que los estudiantes tomen el curso y a su vez ayuden a posicionar la herramienta con \j
los empresarios.
Ademas buscar el reconocimiento por parte de las universida programa Yo Exporto. '



El Lic. Reséndiz menciono que aunado a lo que comento el Mtro. Cedefio es dar seguimiento a lo
gue se trabajo este aio, sefala que Las exportaciones bajaron por situaciones econdémicas de otros
paises , pero por otro lado estamos teniendo gran demanda de exportaciéon desde productos
agricolas, manufacturados, y servicios de software, estamos trabajando muy de cerca con los
aguacateros, productores de Berrys, estan solicitando apoyo para identificar productores de
guacamole en polvo para su comercializacion en Europa y Japén, también tenemos solicitudes de
carne de pollo, res, cerdo. Estamos trabajando muy de cerca con la empresa Japonesa NIPPON
SHOKUHIN MEXICANA quienes tienen una planta aqui en Jalisco y es donde procesan y empacan
alimentos producido aqui en Jalisco, también se encargan de las verificaciones y certificaciones para
poder exportar a Japon.

Hemos encontrado que la herramienta del YO EXPORTO es muy util para todos aquellos que buscan K@

incursionar en la exportacién de productos Jaliscienses &)_y\
Se estd trabajando con consorcios de exportacion, nos han solicitado chia, miel de agave, en el ;
reciente viaje a Alemania nos han solicitado 40 toneladas anuales de miel de Agave, los cuales se —
estd en negociaciones con la gente de Alemania y los productores Jaliscienses de Miel de Agave.
Como ven estamos trabajando en varios proyectos que nos permitiran diversificar nuestras ;
exportaciones, yo espero que el préximo afio tendremos mejores resultados y como ven estamos Q
trabajando para que eso suceda.

El Mtro. Cedeio ira visitarlos en las universidades para presentarles este plan y de esta manera
vincularlos con los empresarios. /

Dra. Wendy: menciona que le parce muy interesante todo el tema de YO EXPORTO, la universidad
de Guadalajara, cuenta con campus en diferentes regiones del Estado de Jalisco, en donde podria
ser interesante incursionar con el proyecto.

El Mtro. Cedefio toma la palabra y menciono:

Las cdmaras se comprometieron a colocar un minimo de becas, la mayoria a colocar de 5 a 10 becas.
La meta establecida para 3 mil becas de capacitacion, actualmente se han llevado a cabo la mitad
de becas colocadas, sin embargo es un excelente nimero.

Se les ha estado informando a las camaras y municipios sobre el status del aprovechamiento de

becas. /f -

El Lic. Resendiz, pide a Juan Carlos Delgadillo, que como representante de la Ascciacion de Agentes
Aduanales,, que nos abra la puerta para dar el curso a los agentes aduanales de Guadalajara, ya que
forman parte importante del proceso, primero podemos ir a platicarles primero el programa, es muy
sencillo y poder conocer los consejos para saber exportar a esos paises.

e PLAN INTEGRAL PARA SECTOR AUTOPARTES: <

El Lic. Reséndiz menciona que el objetivo de este plan integral es el de incrementar la competitividad
de las empresas del sector de autopartes para el aprovechamiento de las oportunidades nacionales
e internacionales. &
Este plan consiste en la implementacién de una serie de eventos y acciones: f'
1. Evento magno en el que se presentaran los apoyos y o /Unidades para el sector de /
autopartes
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Capacitacion Core Tools Aiag

Diagnésticos integrales para detectar areas de mejora
Cooperacién internacional: Jica, senior experten service
Vinculacién empresa — universidad

Visita a empresas del sector automotriz

A A o

Sobre este tema les comento primero que nada hemos estado trabajando con un consorcio de
exportacion autopartes y para aprovechar el boom de la industria automotriz en el centro del pais
con el crecimiento importantisimo de las nuevas plantas de Nissan, Mazda, Honda, ademas con la
llegada de una gran cantidad de empresas proveedoras no solamente TIER 1 sino también nivel 2 y
estan llegando nivel 3 entonces si no aprovechamos este momento para desarrollar proveeduria
local que pueda surtir en este momento a TIER 3 o TIER 2 y dejar que ellos sigan importando sus
partes de Asia o de otros paises se nos va a ir el momento una gran oportunidad como pais como
estado de poder meter en este proceso a pequefias y medianas empresas en este proceso.

Siguen llegando proveedores de la industria automotriz, hemos estado recibiendo nivel 2 y 3 y
prestadores de servicios japonesas y ahora europeas. Estas empresas no van a estar importando
toda la vida sus productos van a tener que disminuir sus costos de produccidn en un mediano plazo
y es la oportunidad de las pequefias y medianas empresas de meterse en este tren y ahi estamos
trabajando precisamente para tratar de desarrollar la cadena de suministro del sector automotriz.

Nosotros lo vimos como Jaltrade de meter nuestro pie ahiy dejar la puerta abierta pensando en que
originalmente era la exportacion hacia Centro y Sudamérica con este consorcio automotriz, pero
ahora también de alguna forma ya vimos que pueden participar con exportaciones indirectas
porque ellos estarian mandando sus productos a estas TIER 2 o TIER 3 y estas le van a surtir a las
TIER 1y a las plantas automotrices que actualmente exportan como el 80% de su produccién asi se
convertirian en exportadores indirectos, por esto nos metimos en este tema tan importante.

Estamos trabajando muy de cerca con ProMéxico, ellos también tienen un programa muy
interesante de desarrollo de proveedores pero nos estamos encontrando con un problema serio,
hemos hablando con los empresas que forman el consorcio y el problema es la mentalidad de los
empresarios que estdn en una posicion muy comoda y da la impresién que no quieren dar el
siguiente paso, nos esta costando trabajo cambiar el chip, por lo que estamos trayendo un evento
muy importante que es esta capacitacion de Core Tools programa que disefiaron en Estados Unidos
en Detroit por parte de Chrysler y que tiene fondos de ProMéxico, en donde las empresas pagaran

Aguascalientes y San Luis Potosi y lo haremos en coordinacion con ProMéxico.

el 70% del costo del curso para prepararlos como ser proveedores del sector automotriz y hemos
encontrado poca respuesta, haremos un evento invitando a empresas de Jalisco, Guanajuato,

Por todo lo anterior, consideramos el tema muy importante y estamos trabajando muy fuerte en
este tema, porque es la forma de desarrollar a nuestras pequefias empresas y ponerlas en niveles
de certificacion, capacitacion y preparacion.

Pediremos el apoyo a las universidades para estos temas.
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e INTELIGENCIA DE NEGOCIOS:

JUAN PABLO CEDENO:

Se adquirieron 4 bases de datos, que nos hablan sobre la normatividad del comercio exterior en
cuanto a importaciones y exportaciones, de las cuales se mandan alertas diarias a la base de
empresas con las que cuenta Jaltrade, de lo que sucede en la materia.

IQOM: provee en su portal electronico un diario analitico que da seguimiento exhaustivo y analiza

el impacto de las medidas comerciales que el gobierno mexicano; identifica y analiza, también, las
medidas adoptadas por los socios comerciales de estos paises, que afectan los intereses de quienes

operan en ellos. Y brinda informacién estadistica de 40 paises.
Euromonitor International: analisis e investigacidn cualitativa primordial de Norteamérica
Trendwaching: tendencias y nuevas oportunidades de negocios a nivel global.
Bureau Van Dijk: Brindan informacién de empresas e inteligencia de negocios particularmente de
empresas privadas y estructuras corporativas.

' w Lic. Rubén Reséndiz: Estas plataformas y bases de datos estdn a su disposicion.
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e PROMEXICO:

El convenio Promexico: aportacién econémica realizada por el gobierno del estado a través de
Jaltrade, para hacer hasta el 50% de descuento en servicios que ofrece Promexico.

Ana Luisa Cuéllar:

Se ha llevado a cabo desde 2009, cada afio ha aumentado el recurso para apoyar a las empresas que
compran servicios a ProMéxico, como participacion en ferias internacionales, agendas de negocios,
estudios de mercado, etc. En el 2013 a pesar de que fue un afio atipico se apoyaron a 42 empresas

por medio de 53 apoyos. ﬂ/

e PARTICIPACION JALTRADE EXPO ANTAD:

Participacién Jaltrade — Antad: Es un evento para Jaltrade por la trascendencia y la relevancia que <
tiene.

Antonio Garcia Molina: Jaltrade ha venido colaborando con la Asociacién Nacional de Tiendas de
Autoservicio y Departamentales, se ha apoyado seminarios de promociéon a compradores en
California por dos afios y como resultado es que por primera vez se va a tener un pabellén de oferta ’\
exportable de Jalisco en ANTAD, dos stands (3.5 x 3.5), se tiene el compromiso por parte de ANTAD Co
para garantizar el flujo de los compradores, principalmente del mercado hispano de Estados Unidos.
Ya tenemos detectadas a las empresas que tendrdn presencia en este stand, son empresas que ya \
estan exportando, de acuerdo a las necesidades de los fores afio con afio ellos ven i




productos muy interesantes, en esta ocasion se ha trabajado para que sean empresas que tenan
presencia estén listas para exportar, y sepan que tienen que hacer para promocionar sus productos
en Estados Unidos.

Adicional, ProMéxico invita de 10 a 12 compradores a Expo Antad. El formato que tiene ProMéxico

G

es interesante ya que les montan unas oficinas a los compradores para que puedan recibir a las
empresas.

Rubén Reséndiz:

Como resultado de esta relacion se ha logrado la exportacion de diversos productos, algunos muy
interesantes como tamales, mole, salsas, etc.

Ana Luisa Cuéllar:

Aunando en el tema quiero decirles que ProMéxico también hace su labor Adicional, cada afio se

invita de 10 a 12 compradores a Expo Antad. El formato que tiene ProMéxico es interesante ya que
les montan unas oficinas a los compradores para que puedan recibir a las empresas.

e PROYECTOS INVERSION EXTRANJERA:

Lic. Rubén Reséndiz: Jp/

Dentro de los estatutos de Jaltrade esta atraer proyectos de inversion extranjera, se esta trabajando
muy de cerca con SEDECO area de promocion Internacional, se han realizado dos viajes al extranjero
se ha visto el sector automotriz, proveeduria para la industria de restaurantes, se ha visitado
Alemania, Francia, Japdn, Corea del Sur, China y recientemente Suiza se ha acercado de manera
indirecta por el lado de Alemania, la empresa la conocimos en Alemania y nos visitaron en dias
pasados, pidiendo reunién con despacho de abogados, sindicados para ver el tema del IMEX y han
decidido quedarse en México, en el estado de Jalisco, lo que generaria alrededor de 300 empleos
en una primera etapa y llegar a 1000 empleos en una segunda etapa, es una empresa de Alta
Tecnologia.

Se estd promoviendo el centro Logistico pero sobre todo se ha promovido Lagos de Moreno, el
proximo 17 de diciembre se colocara la primera piedra para el Parque industrial en Lagos de
Moreno, ya hay trato con varias empresas para que se instalen en ahi, el parque sera insuficiente
de acuerdo al prondstico, la ubicacion es estratégica, esta dentro del corredor automotriz del pais

punto ideal.

/%Aguascalientes, Guanajuato, Querétaro y San Luis Potosi y desde el punto de vista logistico es el

Lagos de Moreno es una ciudad media, con alrededor de 160 mil habitantes, alrededor hay
poblaciones mas pequefias y estamos hablando de cerca de 1 millon de jovenes que pueden
aprovecharse como mano de obra.

A las empresas de alta tecnologia les interesa instalarse en la zona metropolitana para aprovechar
la infraestructura que ya se tiene.

Se visitaron 39 empresas en Asia a la fecha se ha recibido la de 15 varias con interés de

instalarse en Jalisco.



\
/

En Europa se visitaron 25 empresas, 10 muy interesadas en establecerse en nuestro Estado.

De Alemania nos visitd una empresa y nos comento que atras de ella venian otras cuatro dando
como resultado que se instalardn en total 4 de ellas, especificamente en el Centro Logistico, estamos
hablando de 1,400 empleos en la primera etapa.

Hay mas proyectos, seguir atrayendo empresas, l0s japoneses son mas lentos para tomar la decision,
investigan mas, pero espero que el préximo afio varias de ellas tomaran la decision de instalarse en
Jalisco, nuestra competencia podria ser San Luis Potosi y Nuevo Ledn, pero una de las ventajas es la
cercania que tenemos con Manzanillo y ese puede ser elemento para decidirse.

e 2DA. ETAPA JALTRADER’S:

Lupita Puentes: N

\_\\
Se conformd 24 alumnos de diferentes universidades como la Universidad Panamericana, ITESO, \-,
UDG, UNIVA, la cual presto sus instalaciones para llevar a cabo la capacitacidn.
La primera etapa inicio en Septiembre y concluyd el pasado 6 de diciembre de 2013, el taller se
trabajo en coordinacion con PROMEXICO. /,
Para la 2da etapa, es identificar empresas con procesos de importacién o que estén por arrancar :
un proyecto, se daran sesiones informativas, se colocaran los alumnos para agilizar el proceso de
exportacion, se hard una carta compromiso para que se le otorgue una ayuda mensual de $ f‘\
3,000.00, hay 16 empresas que estan interesadas en esta 2da etapa del proyecto. J

B\

Se mencioné que el pasado mes de octubre se realzo el congreso de CEUCE, donde se realiza un N

concurso de logistica y los alumnos de la UNIVA y participantes del taller fueron los ganadores del
primer lugar.

p/
Mtra. Janett Casillas:

La UNIVA participo con 2 equipos de 3 personas cada uno, lo que refirieron los estudiantes, es que
el taller organizado por Jaltrade les fue de mucha ayuda para poder participar en el congreso, asi

‘ ambién el ITESO gand el 2do lugar.
Lic. Rubén Reséndiz:
No quisiera que este tema se quedara aqui, quisiera que este programa continuara, se necesitan
/ mas, es necesario ampliar temas, ya que se ha encontrado en las empresas con las que se ha .

\

trabajado, encontramos la necesidad de llevar a cabo diagnésticos integrales a las empresas en

temas muy diversos y tener jovenes no solo de negocios internacionales sino ingenieros de otras
carreras, para apoyar a las empresas a mejorar sus procesos productivos que cumplan con todas los N
requerimientos que nos manifiestan las empresas. :

La industria aeronautica también requieren desarrollar proveedor

to lo manifesté el Presidente \
de Bombardier en el pasado foro de negocios.




Estas empresas al igual que las armadoras son muy exigentes con sus proveedores, la propuesta es
sentarnos con todos los representantes de las universidades para conformar un plan de
capacitacion.

Traemos un evento que queremos organizar el préximo afio que es sobre tema de financiamiento
primordialmente ya que esa es otra necesidad manifiesta de los empresarios es el tema de
financiamiento, platiqué con Luis Antonio Carrillo del Centro Bancario, queremos en el marco de
este evento traer una persona que hable de temas motivacionales a los empresarios y al final de la
platica tener a NAFINSA, BANCOMEXT, FOJAL y contar con el apoyo del Centro Bancario para invitar
a instituciones bancarias a participar en este evento.

Olga Gil,

Propone trabajar este proyecto a través del Programa de Aplicacién Profesional que tiene el ITESO
que puede ajustarse a lo expuesto por el Lic. Reséndiz.

Rubén Reséndiz,

Invita a los diferentes representantes de otros organismos a identificar empresas para invitarlas a
sumarse en este programa.

e TRAINING EXPORTACION :

Programa capacitacién presencial, para empresas que quieren exportar, se imparte desde hace 4
afios, se ven temas desde clasificacion arancelaria, dura 13 semanas 1 tema por semana,
apoyandonos de docentes de las diferentes universidades.

Se habia platicado el suspender esta capacitacion, pero sin embargo hay empresarios que nos han
pedido que les impartamos la capacitacién para el proximo afio.

Se platicé con el Lic. Resendiz y se decidié ofertar este training de exportacién para el afio 2014.

¢ PRODUCTIVIDAD JALISCO:

Programa que tiene como objetivo la oferta exportable. La partida presupuestal otorgada para 2013
fue de $3'500,000 para los rubros de internacionalizacién de productos y servicios, oferta
exportable.

Se apoyaron 39 proyectos, se cerro el programa y esperamos que para el proximo afio el recurso

nos llegue a tiempo y podamos trabajar con mas empresas ; -"’\l
J
e EVENTOS 2014 (
PLATICA MOTIVACIONAL PARA LAS PEQUENAS Y MEDIANAS EMPRESAS \ /

FORO AGROALIMENTOS #'

FORO FINANCIAMIENTO



Sergio Pefia,

Menciond que hay empresas que se han acercado para manifestar la necesidad de contar con
asesoria para la exportacién de agroalimentos, por lo que propone que se tenga una asesoria
especializada en Jaltrade.

Antonio Garcia:
Responde que dentro Jaltrade él puede brindar esa asesoria y acompafiamiento a los empresarios.

Laura Zulaica:
Invita a Rubén Reséndiz a reunién que tendran con representantes del Consejo Agropecuario a

presentar los apoyos que ofrece Jaltrade en estos temas. \\\5--.\3
Rubén Reséndiz: &3;:}‘_
Confirma que asistiran a la reunion. ' §3
Pidié apoyo a la Asociacion de Agentes Aduanales para capacitacion sobre el tema IMMEX ya qué\\i
hay varias empresas interesadas en invertir en Jalisco que vienen orientadas a conocer mas sobre \ .
este programa. Q
N

Juan Carlos Delgadillo:
Manifestd su apoyo para capacitar sobre este tema

Sergio Pefia:

Manifiesta que en reunién que tuvieron con el Director de Nacional Financiera ofrecié capacitacién
sobre el IMMEX ya que ellos estan desarrollando un programa de financiamiento ahora con el
cambio que va a ver sobre el esquema del IMMEX, especificamente sobre IVA.

Luis Antonio Carrillo:
Manifesto su apoyo en la organizacién del foro de financiamiento.

Sin més temas que tratar se da por terminada la reunién a las 10:00 hrs. A) -
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