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INFORME PERSONAL DE RESULTADOS 
 
 

Guadalajara, Jalisco, a 14 del mes de Diciembre del año de 2016 
 
Lic. Rubén Reséndiz Pérez 
Gerente General 
PRESENTE. 
 
Con fundamento en lo dispuesto en el Manual de Viáticos, Pasajes y Traslado de 
Personal, tengo a bien presentar mi informe personal del viaje realizado con relación al 
oficio de Comisión N° AGM/12/2016, que se detalla a continuación: 
 
Motivo del viaje:   Confirmar y coordinar agenda de citas con empresas de Jalisco, para 

la empresa de California, El Puente Sales & Marketing, representada 
por su Presidente, Sr. José Piña. 

 
Fecha: 14 de Diciembre de 2016 
 
Destino: Guadalajara, Jalisco, 2016 
 
Agenda diaria: Anexa 
 
Objetivo: Vincular a empresas de Jalisco del sector de alimentos y bebidas con 

canales de comercialización extranjeros 
 
Contribución a  
los objetivos  
estratégicos:       Promoción de la oferta exportable de Jalisco en el extranjero 

 
Informe personal  
de resultados:    Se recibió solicitud por parte de la empresa de California, El Puente 

Sales & Marketing, respecto a su necesidad de reunirse con empresas 
de Jalisco del sector de alimentos y bebidas, que ofrezcan productos 
naturales, orgánicos, saludables y de valor agregado. Se reunió 
información de empresas que cubrieran el perfil. Se envió relación de 
empresas a El Puente Sales & Marketing. Se seleccionaron las 
empresas de mayor interés para El Puente Sales & Marketing. Se 
convocó a empresas para que atendieran cita. Se confirmó participación 
de empresas. Se realizaron entrevistas uno a uno con 9 empresas de 
Jalisco. 

 
 El Sr. Piña mostró gran interés por los productos de varias de las 

empresas, recabó muestras, material promocional, propuestas de 
estrategias de penetración y precios de los productos. Se prevén 
contratos de representación con algunas de las empresas jaliscienses 
participantes. 
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Seguimiento  
esperado:  
                               Brindar orientación a las empresas de Jalisco que participaron en los 

encuentros de negocios, para facilitar seguimiento a oportunidades 
derivadas de los mismos. 

 
Costo total: $403.00 (Cuatrocientos tres pesos 00/100 M.N.) 
Desglose: 

 Alimentos $403.00 

 Hospedaje $     - 

 Pasajes  $     - 

 Transportación $     - 

 Otros  $      - 
 
 
 
 
 
Sin otro particular, reciba un cordial saludo. 
 

ATENTAMENTE 
 
 

Antonio García Molina 
Director de Mercado Asiático 


