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DIRECTORIO EXPORTADOR

SISTEMA DE 

AUTODIAGNÓSTICO DE 

POTENCIAL EXPORTADOR

Se cuenta con una plataforma 

que nos permitirá diagnosticar 

empresas en los diferentes 

municipios a través de internet. 

EXPO ALADI 2014

Octubre 

-Coadyuvar a la generación de negocios para la 

delegación de jaliscienses. 

-Participaron 6 empresas.

-Proponer a Jalisco como SEDE de la Segunda 

Edición de Expo ALADI

Generar Alianzas con la Secretaria General de 

ALADI

INTELIGENCIA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

YO EXPORTO

Se donaron 800 BECAS (500 

empresas y 300 Estudiantes) al 

marco de los Programas:

- Jalisco Unido por una Cultura 

Exportadora

-Beca por Beca

Se canalizó información sobre:   

-Oportunidades de Negocios

-Identificación y difusión de apoyos para la Exportación

-Difusión de Noticias de Comercio Exterior

-Difusión de Novedades de Negocios

-Desarrollo y Difusión de Análisis Estadísticos  del Comercio Exterior de Jalisco

-Información sobre las Regulaciones Arancelarias y No Arancelarias

INTELIGENCIA DE NEGOCIOS Redes sociales 

Mailing

5,000 impactos

NUEVA IMAGEN DE JALTRADE VIDEO PROMOCIONAL

DESARROLLO DE 

PROVEEDORES –

AUTOMOTRIZ 

- Evento de presentación del 

apoyos para el sector 

- Taller Core Tools

39 EMPRESAS



JALTRADERSDiagnósticos Integrales 

con Potencial Exportador

En colaboración con IDITPYME

7 empresas Diagnosticadas 

Inversión:

Jaltrade: $210,000.00 pesos

Empresas: $70,000.00 pesos 

($10,000.00 pesos cada una)

Galardón Jalisco a la 

Exportación 2014

Categorías: 10

Inscritos: 39

Evaluadores:                                  30

Dos nuevas categorías:

• Consorcios de exportación

• Nuevos exportadores

Ceremonia de entrega: 8 diciembre

Nuevo diseño de la presea

TRAINING EN 

EXPORTACIÓN

Del 7 de mayo al 30 de junio con una 

duración de 39 hrs. 

13 temas en Comercio Exterior

27 participantes – multisectorial

Costo de inversión por participante 

$1,300 pesos

DESARROLLO SECTORIAL

19 Estudiantes de la carrera de CI 

inscritos, terminaron el taller 18

Taller especializado en Comercio 

Exterior del 12 de Septiembre al 6 de 

diciembre 

16 módulos 

Costo del proyecto $150,830.00

Taller de Elaboración de 

Plan de Exportación

2 Ediciones

Mayo y diciembre

31 participantes - Multisectorial

Duración total 28 hrs

Costo de inversión por 

participante $1,000 por persona

CAPACITACIÓN



Caso de Éxito: Megaventilación

• Es una compañía conformada por un grupo de profesionales en el

área de la ventilación. Gracias a su calidad tanto en la producción

como en los procesos, realizaron su primer embarque sin siquiera

tener conocimiento en Comercio Exterior, sin embargo resultó

exitosa gracias a la profesionalidad de su personal.

• Actualmente cuentan con interesados en comercializar sus

productos en Singapur y Malasia, los cuales son una de las

puertas para ingresar al gran Continente Asiático.

• Megaventilación, es una PyME que está creando tecnología y va

a la vanguardia e innovando en este sector que es liderado por

grandes compañías estadounidenses, principalmente, ha

desarrollado tecnología propia en la empresa e ideado y

registrado 9 patentes dentro del Instituto Mexicano de Propiedad

Industrial, así como obtener la autorización de Secretaría de

Economía para utilizar la marca “Hecho en México” en sus

productos.



PROMOCIÓN INTERNACIONAL
Convenio de Colaboración 

Jaltrade – ProMéxico 2014

Ferias comerciales: 61

Agendas de Negocios: 37

Promoción Oferta Exportable:   2

Apoyos Otorgados: 100

Empresas apoyadas: 79

IV Foro de Exportación de 

Alimentos y Bebidas a los 

Estados Unidos (Octubre, 9)

Temas: FDA, TTB, Push & Pull

de Productos, SENASICA,

COPRISJAL, México Calidad

Suprema, Logística de frescos

Participantes: 130

Atenciones personalizadas: 116

Seminarios con Compradores 

de Expo ANTAD en

Chicago y Los Ángeles

Chicago : Octubre, 28

(Casa Jalisco) 20 asistentes

Los Ángeles: Octubre, 30

40 asistentes

Empresas de Jalisco: 5

Promoción de Productos de Jalisco

Impulsores de Negocios en el 

Exterior – Centroamérica

Empresas de Jalisco: 3

• Análisis Producto – Mercado

• Propuesta de adecuación de

productos

• Propuesta de penetración de

mercado

Expo ANTAD 2014

Muestra de Oferta Exportable 

de Jalisco

(Marzo 10-14 Expo Guadalajara)

Empresas d Jalisco: 8

• Encuentros de negocios con

21 canales de

comercialización



CASA JALISCO EN ESTADOS UNIDOS

Exhibición de Joyería: 

“Made in Jalisco” 

03 al 05 de Septiembre, (Casa

Jalisco)
Participantes:

Empresas 10

Ventas concretadas durante: $309,500.00 

USD

Expectativas de Ventas: 

a) Corto Plazo (6 meses): 150,000.00 USD

a) Mediano Plazo (1 año): 281,000.00 USD

Convenio de 

Colaboración

DIF – Jaltrade – CJEU

Octubre 2014

Exhibición / Misión Comercial 

de Mueble y Decoración

01 al 03 de Octubre, (Casa

Jalisco)

Participantes:

Empresas 32

Organismos 4

Promoción de Productos de Jalisco

Seminario con Compradores 

de Expo ANTAD en

Chicago

28 de Octubre, (Casa Jalisco)

20 asistentes

Empresas de Jalisco 5

Promoción de Productos de Jalisco

Convenio de 

Colaboración
Secretaría de Cultura –

Jaltrade – CJEU
Orquesta Sinfónica Juvenil e 

Infantil (Programa ECOS)

Diciembre 2014



ATRACCIÓN DE INVERSIÓN EXTRANJERA

Sector Automotriz – Auto partes

Atención a empresas extranjeras que tienen interés en 

iniciar alguna operación en Jalisco. Se han atendido a 

empresas de Asia y Europa relacionadas con el sector 

automotriz, brindándoles información sobre Jalisco, así 

como soporte durante sus visitas a nuestro estado.

Se han promovido diferentes opciones para su 

establecimiento, principalmente el Parque Industrial 

Colinas de Lagos (Lagos de Moreno).

• 25 proyectos atendidos

• 1,200 empleos a generar (última gira)

• 78.5 MDD en inversión    (última gira)



López Cotilla No.1505 (2º Piso /Floor)

Col. Americana C.P. 44160

Guadalajara, Jalisco, México

+ 52 (33) 3678-2071

www.jaltrade.jalisco.gob.mx


